FINK YSTAD - Ystads filminkubator

Hjalp for beskrivning av tjansten/produkten till bilaga 1/ansokan till FINK YSTAD.
Har ar ett antal rubriker som kan vara bra att ha som utgangspunkt for din beskrivning av din tjanst
eller produkt. Du behdver inte svara pé varje enskild fraga, utan det ar tillrackligt med en
sammanfattande text. Det ar daremot viktigt att besvara de sista frdgorna under den har punkten om
hur du tanker ditt féretag om tva ar och dina funderingar pa hur du ska ta dig dit.

1.

8.

9.

Finns marknaden?

Marknadssegment, dvs till vem vander féretaget sig?
Marknadens behov, dvs stdmmer det med vad féretaget erbjuder?

Varfor ska kunderna kopa foretagets tjanst?

Vilka konkurrenter finns och vilka framgangsfaktorer verka gélla pa marknaden? Hur ska
foretaget vinna dver konkurrenterna?

Konkurrensférdelar — nagra fa skarpa.

Lénsamhetsbeddmning — produktionskostnad/ldnsamhet for dina tjanster.

Nyhetsvarde/profil/ unikitet vad galler det foretaget erbjuder.

Foretagets bredd, dvs finns fler marknader, unika leverantérsrelationer, kompetens i féretaget.

Har féretaget nagon yttre cirkel i form av kunder, internationella kontakter, natverk osv.

Hur kommer féretaget att se ut om tva ar? Omsattning, marknad, inriktning, personal osv.

10. Vilka ar de viktigaste stegen i en handlingsplan som syftar till att féra fram ditt féretag till det
lage du vill det ska befinna sig om tva ar?

Hjalp for beskrivning av dig sjalv till bilaga 2/ansokan till FINK YSTAD.

En kort beskrivning du formar sjalv, men som t ex kan innehélla nagra av de rubriker som finns har.

1.

Egen utbildning och erfarenhet

Utbildning

Erfarenhet av féretagande allmant — inom branschen och/eller inom familjen
Agare av annat foretag

Anstallningar inom och utom aktuell bransch

Motiv for att driva féretag

2. Hur skulle du vilja beskriva dig sjalv. Du utformar din beskrivning som du vill, men det kan t ex
handla om:

Egen drivkraft

Vilja att fa foretaget att vaxa

Formaga att fokusera, satta mal, genomféra och félja upp

Social kompetens och dess betydelse for foretaget/sociala natverk

Kompetens vad galler palitlighet, servicebeteende, trovardighet och kommunikation
Férmaga att skapa trygghet fér personal och kunder

Kunskap, dvs kunskap om kunder och kunskap om féretag, produkter/tjanster,
bransch

3. Ytterligare nagot du vill belysa...

Nar du skrivit dessa tva bilagor har du grunden till en affarsplan!
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En investering for framtiden




